
Program Application Examples
 Pricing
 Selecting crop mix and sales unit
 Growing versus buying transplants
 Comparing production practices
 Use of space
 Product mix decisions
 Evaluating new inputs (fertilizer, chemicals)
 Planning and performance

Small Farm Cost Estimator – A Multifunctional Tool for Small Acreage Farmers
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Field Crop Tracking Hoop House Crop Tracking Greenhouse Crop Tracking

Purpose of the Small Farm Cost Estimator
 Calculate profitability and break‐even values for each crop and sales unit
 Use for intensive field, greenhouse, and high tunnel production
 Help plan crop mix and schedule crops for an operation
 Calculate costs based on square footage and time occupied by a crop
 Allocate fixed costs over different crops
 Allocate costs that are not traced to a specific crop
 Allocate costs that can be traced to a specific crop

Dept. of Agricultural 
and Resource 

Economics and 
School of Plant Sciences

Outputs
Break‐Even Price and Profit Estimator calculates 
the following summary: 

+ Break‐even price for sales unit
+ Break‐even yields for crop
+ Total cost plus return on investment (ROI)
+ Returns per crop
+ Returns per unit sold

Information highlights crops that make a profit and those 
that don’t at the specified prices. Non‐profitable crops ‐
Continue production or charge higher price? 

Account for Crop Specific Cost and 
Unmarketable Yield Losses

Crop Scheduler
List crops and plan out the areas they will 
be grown.  Green shading indicates data 
entry.

Define your Crops, Location 
Grown, Sale Unit and Yields

Components of the Estimator
 Contact Information
 Production Space
 Crop Planning‐ Crop List and Scheduler
 Capital Assets & Non‐Cash Costs
 Unallocated Cash Costs
 Allocated Cash Costs
 Analysis & Comparison
 Crop Profit Summary
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